
R I S H ²

Serescolhidoporalguém
livreéoúnicopoderque
nãoseperde.
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Ficou uma sentença, escrita por dentro: você não é de ser

escolhido.

Você perdeu alguma
coisa: um término, uma

traição, anos de
invisibilidade.

Ou um cliente que
sumiu sem dizer por

quê.

Por isso você trava. Na
hora de pedir o

número. Na hora de
dizer o preço.
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SEDUÇÃO & VENDAS · INTRODUÇÃO

“
Este livronãovaidesmentir a sentençacom
palavras.Vaipôrvocêdiantedepessoas reais.
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Omeupalcoprincipal, hoje:
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Umapergunta, semprocurarparecer
bem:
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❶

Em 2003, uma das maiores revisões já feitas sobre autoestima
reuniu o que se sabia, e só aceitou medidas objetivas. A autoestima
alta causa melhor desempenho, mais popularidade, menos risco?
Sim ou não? Escreva.
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E inflá-la com elogios pode piorar as coisas.

Arevisãode2003sobreautoestima
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Stanford, anos 1970:uma jiboianumasala

O que não mudou a certeza

Ouvir que eram capazes.

O que mudou

Fazer, em passos pequenos, diante do que
temiam. A crença de conseguir executar
aquela ação nasce de tê-la executado.
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SEDUÇÃO & VENDAS · CAPÍTULO 2

“
Aautoestimanãovemantesdoato.Vem
depois, e sódoatocomrisco.
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A FRASE-ÂNCORA DO LIVRO

“
Serescolhidoporalguémlivreéoúnico
poderquenãoseperde.
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Os movimentos são os mesmos: a atenção, a luz, o medo. A pilha é outra.

Omesmopoder, doisdonos
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SEDUÇÃO & VENDAS · INTRODUÇÃO

“
Robert-Houdin fez tudooqueummanipulador
faz.Edepois fez aúnica coisaqueomanipulador
não faz:mandoudizerqueeraarte.
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As trêsperguntas, antesdecadaNúmero

Transparência

O Número continuaria a
funcionar se a outra
pessoa soubesse
exatamente o que estou
fazendo e por quê?

Liberdade

A outra pessoa continua
livre para dizer não, e o
não custa a ela só o que
custaria de qualquer
modo?

Reciprocidade

Eu aceitaria estar do outro
lado deste Número, feito
por alguém que eu
respeito?
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O PACTO · INTRODUÇÃO

“
Searespostaaqualquerumafornão,pare.
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Esquecemos quanto custa ao outro dizer não. Por isso o pedido
precisa da saída.

Quempedeadesconhecidos, antesdepedir
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Aescada

Dez pedidos

Do banal ao temido, cada um com uma nota de medo
de 0 a 10. O degrau 1 é tão fácil que dá vergonha
anotar.

Um degrau por dia

Nunca dois. Antes, a nota prevista; depois, a vivida e
a resposta, em uma linha.

Sem roteiro decorado

O roteiro é sinal de segurança. Varie o lugar. Nomeie
o que sentiu.

Se a resposta foi não

O degrau está feito. O Número é pedir, não obter.
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Os trêsprimeirosdegraus, nosdoispalcos

Sedução

1. Pedir a hora a um desconhecido.

2. Pedir informação de rua.

3. Comentar algo com a pessoa da fila.

Venda

1. Perguntar a um cliente antigo como está
indo o que ele comprou.

2. Pedir a ele uma indicação.
3. Dizer o preço em voz alta, sem desconto
antecipado.
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Agoraoseu.
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Desvira e confere o que faltou.

❷Viraa folha. Semolhar:
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Semolhara folha

❸

A autoestima vem antes
ou depois do ato?

Argel

O que Robert-Houdin fez
no dia seguinte, que o
marido de Londres nunca
fez?

A escada

Quando um degrau está
feito?
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Ensaio ·90s · amanhã
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Ser escolhido por alguém livre é o único poder que não se perde.

Seucompromissoparaaspróximas48horas
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Introdução, 33capítulos, cincoPartes

Antes de tudo, o Pacto

As três perguntas, a tese, o que o
livro não promete e o teste
diagnóstico em cinco medidas:
presença, conversa, tensão,
pedido e retorno.

Parte I · O Camarim

A primeira conquista é você: a
ferida, os mitos, o corpo e a voz,
a história, a rejeição, o desejo
próprio.

Parte II · A Moeda Única

A máquina do desejo: os sete
princípios, do querer e gostar à
energia sexual.

Parte III · Os Números da
Atração
Da abordagem à conversa que
abre, à tensão, ao toque e ao
consentimento, ao pedido, ao

que vem antes da traição.

Parte IV · Os Números da
Venda
Da prospecção à descoberta, à
demonstração, às objeções, ao
preço, ao fechamento, ao

vendedor de si mesmo.

Parte V · O Grande Final

O antimodelo, a lei e a última
cortina.
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Emcadacapítulo

Duas cenas

Numa, alguém respeita o
princípio; noutra, alguém o
viola. As cenas não são
comentadas: você vê a
causa sozinho.

O Número, nos dois
palcos

Preparação,
apresentação, efeito, um
cenário de sedução e um
de venda, e o treino em
três níveis, fora do livro,

com medida.

A Linha Vermelha e
os selos

A versão predatória do
mesmo mecanismo,

descrita para que você a
reconheça, nunca para
que a use. E um selo em
cada técnica.
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Oqueo livronãopromete

Conquista nem
venda

Nem quem, nem quanto.

Renda nem prazo

Nem quando.

Não é terapia

Treina comportamento;

não diagnostica nem trata.

Nem é manual de técnica
sexual: o desejo é tratado
de frente; a cama fica
fora.
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Sedução&Vendas

R$ 72 metodorish2.com.br/seducao-e-vendas

o livro em PDF, com a chave da compra · 7 dias para desistir

(compra online)
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RISH²Business: paranão fazer sozinho

O que inclui

Uma reunião ao vivo da
turma, toda semana.

A sua operação construída
junto.

A plataforma inteira.
Os livros da Série Método
RISH² — e este.

Condições

R$ 988 por mês.

Cancele quando quiser.
14 dias de garantia
incondicional.
metodorish2.com.br

Para quem não é

Quem procura atalho,

fórmula pronta ou
promessa de faturamento.
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Trêsperguntasquesempreaparecem

Isso não é
manipulação?

É o mesmo poder que os
predadores usam, e o livro
não finge que não é. A
diferença está nas três
perguntas, feitas antes de
cada Número. Cada
capítulo descreve a versão
predatória, para que você
a reconheça, e o Apêndice
G mostra a lei que a
descreve.

Não sou do nível
dela, ou do cliente.

O capítulo 2 mostra que o
"nível" não existe onde
você acha: o que as
pessoas dizem preferir
num parceiro não prevê
quem elas escolhem num
encontro real.

E se eu estiver numa
relação que falha
nas três perguntas?

O livro não é terapia, e diz
isso. Ligue 180, para a
violência contra a mulher.
CVV, 188, de graça, a
qualquer hora. E a
Unidade Básica de Saúde.
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Faça as três perguntas. Depois, suba ao palco.

Ser escolhido por alguém livre é o único poder que não se perde.

R I S H ²
Oqueseparaomágicodovigaristanãoestá

nasmãos.Estáemtrêsperguntas.
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